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Murau setzt auf neue
Geschenkmoglichkeit

Ab 1. November gibt's
den ,,Murauer Regi-
onsgutschein® - ein-
losbar in mehr als 100
Betrieben.

NEUMARKT. Was soll man zum
Geburtstag — zu Jubilden - zu
Weihnachten — schenken? Die-
se Frage wird sowohl in priva-
ten Kreisen wie auch offentli-
chen Einrichtungen oft gestellt.
,Geschenke werden bereits in
hohem Ausmafd in Form von
Gutscheinen verteilt”, so Marco
Leypold bei der Vorstellung
eines neuen Projektes fur die
Region Murau im Café Central
in Neumarkt. Man wolle mit
dem Projekt ,Murauer Regi-
onsgutschein“ die regionale
Wirtschaft stirken und beson-
ders die Kaufkraft im Bezirk
binden. Vorgestellt wurde das
Projekt von Holzwelt-Obmann
Bgm. Thomas Kalcher, Gastwirt
Marco Leypold, Junge Wirt-
schaft-Obmann Michael He-
benstreit, Holzwelt-GF Harald
Kraxner und Wirtschaftsbund-
Obmann Bgm. Albert Brunner.

Bisherige Systeme erginzt

In einigen Gemeinden gibt es
schon Gutscheinsysteme, wie
,Murau aktiv®, der ,Greimta-
ler”, der ,\Wolzer-Taler” und der
,Neumarkter Euro® Diese hit-
ten sich gut bewidhrt, dennoch
haben sich Unternehmer dafiir
stark gemacht, das Gutschein-
system auf den gesamten Be-
zirk auszudehnen. Bisher hat-
ten die 100 Teilnehmer einen
Umsatz von jahrlich 350.000
Euro erwirtschaftet, dies sei
ausbaufihig wie Beispiele im
Lavanttal zeigen, so Leypold.
,Hier erwirtschaften 120 teil-
nehmende Betriebe eine Mil-
lion Euro Umsatz jahrlich®
Die bisherigen Systeme in der
Region waren sehr arbeitsauf-
wendig in der Abwicklung samt
Verrechnung. Nun will man mit
dem neuen ,Regionsgutschein®

Am 1. November startet das Projekt ,,Murauer Regionsgutschein®, Initiato-
ren stellten in Neumarkt das Projekt mit viel Optimismus vor.

einerseits mehr Unternehmen
ansprechen und vor allem das
Schenken von Gutscheinen
zusatzlich fordern, indem man
sich als Beschenkter viele Kauf-
wiinsche erfiillen kann.

Erfolg besteht im Mitmachen
Die Idee einer Bezirkswidhrung
in Form von Regionsgutschei-
nen habe sehr rasch Begeis-
terung bei den Unternehmen
gefunden, berichtete Michael
Hebenstreit, Obmann der Jun-
gen Wirtschaft. Die Gemein-
den, die Unternehmen sind
eingeladen, sich aktiv am Pro-
jekt zu beteiligen. Das Einkau-
fen mit Gutscheinen bringe
insofern hohere Umsatze, weil
meist mehr eingekauft wird
als der Gutschein an Wert auf-
weist.

Wirtschaftsverein wickelt ab
Das Projekt ,Regionsgutschein®
wird vom neu gegriindeten
Wirtschaftsverein abgewickelt,
Obmann und Geschéftsfiihrer
der dazu gegriindeten GmbH
ist Albert Brunner, selbst Un-
ternehmer und Biirgermeister
in Niederwdlz. Bisher haben 110
Betriebe ihre Zusage gegeben,
weitere 40 haben ihr Interes-
se bekundet. Es ist ein LEADER
Projekt der Holzwelt Murau mit
vorerst veranschlagten Kos-
ten von 350.000 Euro auf drei
Jahre, die Projektentwicklung
betragt 100.00 Euro, fur Mar-
keting sind 250.000 Euro vor-
gesehen und beantragt. Die Ei-
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genmittelaufbringung von den
Gemeinden betragen 140.000
Euro, der Rest von 210.000 Euro
gibt es in Form von EU, Bundes-
und Landesmitteln. Bis Ende
2025 erwarte man bei den 150
teilnehmenden Betrieben ei-
nen Umsatz von 750.000 Euro,
so die Initiatoren dieses Pro-
jektes. Es gibt bereits zugesag-
te  Weihnachtszuwendungen
von Grofibetrieben in der Hohe
von 250.000 Euro zu den beste-
henden Umsétzen von 350.000
Euro, hinzurechnet man mit
weiteren 100.000 Euro vom
Privatsektor flir Gutscheine,
dies ergibt 700.000 Euro Ge-
samtumsatz mit dem Projekt
,Regionsgutschein® Die Kosten
fiir die teilnehmenden Betrie-
be belaufen sich auf 399 Euro
Setupgebtihr, diese entfallt fir
Betriebe aus Finanzierungsge-
meinden bis 30. November, der
Marketingbeitrag belauft sich
auf 149 Euro jéhrlich und 2,75 %
Disagio bei Einlosung.

Welche Formen gibt's?
Das System des Regionsgut-
scheins ist nativ digital. Das
heifdt, es ist fdlschungssicher
und bietet viele Moglichkei-
ten, den Gutschein zu erwer-
ben bzw. auch viele Varianten
(Digitale Wallet, Scheckkarten,
Papiergutscheine & Print@
Home), ihn bei sich zu tragen
ebenso wie auch die Mdoglich-
keit des individuellen kommu-
nalen Brandings.
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